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GeFab「レバテックフリーランス」

• フリーランスは安定的に案件を獲
得するのが難しい

• 自分で営業や契約を行うと時間
もリスクも大きい

• 企業はフリーランス人材を探した
くても、スキルや信頼性を見極め
づらい

• フリーランスのITエンジニアや
Webデザイナー

• IT人材を求める企業（スタートア
ップ、中堅～大手企業）

•「フリーランスが安心して働ける案
件紹介プラットフォーム」

• 案件数の多さ、高単価案件の豊富
さ、専任エージェントの手厚いサ
ポート

• 案件紹介サービス

• スキルマッチングシステム＋専任
コンサルタントによる仲介

• 契約や稼働中のトラブルサポート

• 自社Webサイト
（SEOでの流入が強い）

• リスティング広告・SNS広告

• イベント・セミナーによるオフライ
ン集客

• 企業からの紹介手数料（フリーランスの報酬に対して一定割合を徴収）
• 継続案件による安定収益モデル

• 営業・コンサルタント人件費
• システム開発・運営費
• 広告・マーケティング費用

• 登録フリーランス数

• 案件成約率

• 継続利用率（リピート率）

• 大手企業からの直請け案件ネット
ワーク

• 業界に特化した豊富なノウハウ

• 専任エージェントのサポート力


